
企業名
TEL／FAX ／

E-mail

所在地
〒

参加者

役　職 氏　名 （ふりがな）
ふりがな

ふりがな

平成 21年度

《IT活用セミナー参加申込書》

■ 日　　時
■ 会　　場

■ 参 加 費

■ 定　　員

■ お申込方法

■ お問い合せ先

平成22年

無料

2月10日（水） 13：15～15：40（13：00開場）

FAX：024‒525‒4036　E-mail:sien@f-open.or.jp

（定員になり次第締め切ります。）
参加申込書をFAXでお送りいただくか、参加申込書内容をe-mailで送信ください。
電話又はホームページからのお申込みも受け付けております。

財団法人福島県産業振興センター　企業支援部　経営支援グループ　担当：内田
TEL：024‒525‒4034
URL:http://www.utsukushima.net/

コラッセふくしま5F　小研修室

プログラム

50名

IT活用セミナー

第１部 演題演題演題基調講演
13：20

14：20
〜

14：25

15：30
〜

第２部 パネルディスカッション

福島県産業 検索

講師　楽天株式会社　店舗開発部
　　　エリア・アライアンスグループ　柘 植 正 基 氏

○コーディネーター
○パネラー

：楽天株式会社　　　　　　　　　　柘 植 正 基 氏
：株式会社トスカニー　代表取締役　吉 田 一 平 氏
：会津製麺工業有限会社　代表取締役　佐 藤 重 国 氏
：有限会社白虎食品　　代表取締役　中 島 　 茂 氏

つ 　 げ ま さ き

東北経済産業局委託事業「地域力連携拠点事業」

「ネット販売」を成功させるための仕組みづくり

　このセミナーは、これからネット販売を始めようとする方、又は既に始めている方を対象として、自社でネット販
売を行うに当たってのヒントを得てもらうことを目的として２部構成で開催いたします。
　第１部では豊富なネット販売支援実績を有する講師を招いて「失敗しないための注意点、各事業者が抱えている
課題の克服方法等」についてご講演いただきます。
　また、第２部では自社商品のネット販売実績がある県内企業にご参加いただき、ネット販売の取組事例の紹介や
ディスカッションを行っていただきます。
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